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Osmium

Ein Edelmetall auf

dem Vormarsch

Unfalschbar, sicher, nicht allergen und wertvoll, zudem bringt es im Schmuckbereich komplexe Flachen
zum Funkeln. Das ist kristallines Osmium, ein Gamechanger fir Handler und Juweliere.

Die These lautet: Kristallines Osmium wird der Garant fir stabile Prei-
se im Schmuckmarkt sein und damit der Branche neue Einnahmen

sowie den Designern neue Innova-
tionsmoglichkeiten bringen. Mit dem
»~ewigen Metall“, wie es die Amerikaner
nennen, ist vor zirka einem Jahrzehnt
ein disruptiver Player auf den Markt ge-
treten, der eine Diskussion angefacht
hat. Juweliere und Hersteller setzen
vermehrt Osmium ein, um die Echt-
heit eines Schmuckstiicks nachweisen
zu konnen und die Innovationskraft zu
erweitern. Funkelnde Flachen, die auf-
horchen lassen und eine Zeitenwende
bei den Materialien einleiten.

Im Disput zwischen der Labor- und
Naturdiamantenwelt kann Osmium zum
Ersatz oder zur Erganzung werden.

Die einzigartige kristalline Struktur von Osmium kann
zur Identifizierung jedes Stiicks verwendet werden.

Tatsdchlich liegt in dieser Gegenlberstellung auch die Chance,
Diamanten und weitere Schmucksteine mit neuem Leben zu flllen

und ihnen einen Partner an die Seite
zu stellen, der fur Preisstabilitat steht
und Sicherheit der Zertifizierung bietet.
Hier kommt fur viele Designs kristallines
Osmium ins Spiel.

Junge springen auf

,Der Trend ist klar, nun heisst es
mutig aufspringen®, sagt Ingo Wolf,
technischer Direktor der Hauptstelle
des Osmium-Instituts in Murnau am
Staffelsee. ,Und das tun vor allem
junge Juweliere, die getriggert durch
die Wettbewerbe, die Osmium inter-
national gewinnt, wieder mit Enthusias-
mus in die Zukunft schauen. Es war
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sicher Zeit fir einen frischen Wind. Marken und solche, die es
werden wollen, planen neue Linien und neue Designs, die den Spagat
zwischen Ersatz und Ergénzung erméglichen und Schmuck veredeln.
Auch Schmucktuner arbeiten mit dem seltenen Metall — so wie AMG
dem Marktriesen Mercedes gezeigt hat, wie man seine Autos noch
exklusiver macht.“

Oft werde versucht, Osmium als Ersatz zum Diamanten darzustellen,

www.osmium.com und auf www.osmium-family-offices.com. Es
sei zu erwarten, dass Osmium in der nahen Zukunft vermehrt Gber
Diamantenhandler zu erwerben sein werde, wie eine Vielzahl von
Anfragen erahnen lasse. Schmuck aus Osmium werde heute aber
auch getragen, da das Metall keine Allergien auslost, wie man es von
anderen Metallen kenne. pd

osmium-institute.com

sagt Ingo Wolf, aber das sei nicht richtig. ,,Ich sehe eine absolut fried-
liche Koexistenz. In Schmuck verbaut, liefert Osmium die Sichtbarkeit
und den Wert sowie die Unfalschbarkeit, wohingegen der Diamant
und andere Schmucksteine die Farbenpracht in den Schmuck unserer
Zeit bringen.” Der ernste Hintergrund dieses Paradigmenwechsels
sei, so Wolf, dass die Diamantenpreise sinken und es héchste Zeit ist,
die ausgestreckte Hand der Osmium-Welt anzunehmen. Das betreffe
vor allem die grossen Diamanthandler, die im Hinterzimmer nach Aus-
wegen suchen.

Falschung nicht méglich

Osmium als chemisches Element mit der Ordnungszahl 76 ist das letzte
in den Markt eingefiihrte Edelmetall. Es besitzt die héchste Dichte, die
héchste Abriebfestigkeit und den héchsten Kompressionsmodul aller
Stoffe. Kristallines Osmium wird im Schmuckbereich verwendet, um
als Osmavé komplexe Flachen zum Funkeln zu bringen. »Gleichzeitig
ist seine Oberflache der Huter der Echtheit, denn die internationale
Osmium-Datenbank enthalt jeden Scan eines jeden Halbzeuges,
Inlays oder Sachanlagebarrens®, erklart Wolf. Die Rolle des Osmium-
World-Council (Osmium-Weltverband) sei klar vorgezeichnet: Die
aus den US-Rulings und den Verhandlungen mit Kanada, den UAE
und Australien hervorgegangene Weltdatenbank der Oberflachen-
scans aller im Markt befindlichen Osmium-Stiicke verhindert jede Art
von Falschung.

»IN unserer Zeit kommt Osmium als wertstabilem, nicht verganglichem
Metall auch eine besondere Bedeutung als Sachanlagemetall mit
hohem Potenzial zu“, sagt Ingo Wolf. Informationen finden sich auf

Beim sogenannten ,Osmavé” wird kristallines Osmium wie ein Solitar

1 verbaut

oder ein Pavé eingefasst oder ahnlich zu Diamantenteppich

»~Ich bin dabei, wenn Fachleute ihren neuen
Weg mit kristallinem Osmium begehen”

GoldOr: Maxence Martin, Sie sind Markenbotschafter des Metalls Osmium und ge-
biirtiger Franzose. Besitzt Frankreich eine Sonderrolle unter den Anbieterléndern?
Maxence Martin: Ich wiirde es nicht als Sonderrolle verstehen, sondern eher als eine
Verpflichtung der Lander Italien und Frankreich, als fihrende Nationen in Design und
Mode, nun eine Fihrungsrolle zu ibernehmen. Osmium wurde in den beiden genannten
Nationen erst spét entdeckt, der Markt begann in der Schweiz und stark als Sachanlage-
markt in Deutschland. Doch mit der besonderen politischen Situation fiir Sachanlagen
und mit der innovativen Bewegung im Designgeschaft ist es an der Zeit, die grossen
Namen auf den Plan zu rufen.

Welche Aufgabe kommt Ihnen dabei zu?

Ich bereise die Welt. Ich bin Handelsreisender in Sachen Osmium und gleichzeitig
Markenbotschafter dieses aussergewéhnlichen Edelmetalls. In Abstimmung mit dem
Osmium-World-Council ist mir die Rolle angetragen worden, als Franzose mit Charme
und Fachwissen in den nun beginnenden Markten wie dem asiatischen Raum, den USA
und vielen anderen Gebieten der Welt Frage und Antwort zu stehen, wenn neue Nieder-
lassungen gegriindet werden sollen und neue Fachleute ihren Lebensweg mit kristallinem
Osmium begehen.

Was macht dabei einen Botschafter aus?

Sprachen zu sprechen, Verbindung zu schaffen, Argumente zu geben, die Marktpolitik zu
erklaren und einfach in der Nahe zu sein, wenn neue Laden aus der Taufe gehoben werden.
Aber naturlich ist auch der mediale Bereich von hoher Wichtigkeit. Journalisten erwarten Informationen aus
erster Hand und suchen dafiir das personliche Gespréach. red.
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-Die Idee zur Wertanlage kam
von den Juwelieren selbst”

Scarlett Clauss ist Vize-Direktorin des deutschen Osmium-Instituts und Griinderin der Oslery GmbH fiir
exklusiven Schmuck mit Osmiumeinlagen. Sie erklart, warum jeder moderne und innovativ voraus-
schauende Juwelier sich Osmium nach einem Jahrzehnt Markteinfiihrung genauer ansehen sollte.

Gold‘Or: Scarlett Clauss, Osmium ist bei vielen Gold-
schmieden und Juwelieren mittlerweile ein fester Be-
standteil des Repertoires. Wie hat sich das Interesse in den
letzten Jahren gesteigert?

Scarlett Clauss: In den letzten Jahren hat Osmium einen
Erfolgsweg beschritten. Eine schnell wachsende Zahl an
Juwelieren integriert es in ihre Einzelanfertigungen oder auch
Kollektionen, und einige verzeichnen in einzelnen Monaten
bereits bis zu 30 Prozent ihres Umsatzes mit Osmium. Be-
sonders im Bereich der Ehe- und Verlobungsringe ist ein
Trend hin zum letzten Edelmetall zu erkennen. Sie suchen
nach Alternativen zum Diamanten oder generell nach
Innovation. Osmium bedient genau diese Klientel, und zwar
mit Seltenheitswert und einzigartiger Asthetik. Doch nicht
nur Schmuck ist ein grosses Thema: Immer mehr Juweliere
haben erkannt, dass sich Osmium auch als Sachwertanlage an-
bietet. Das eroffnet ein vollig neues Geschaftsfeld mit signifikanten
Umsatzen.

Osmium als Wertanlage fiir Juweliere - woher kam die Idee?
Interessanterweise kam die Idee von den Juwelieren selbst. Eine
der ersten Juwelierinnen, die mit Osmium arbeitete, berichtete, dass
Kunden sie regelmassig fragten, ob sie nicht auch Gold oder Edel-
steine als Investment anbiete oder wisse, wo man am besten kauft.
Der Juwelier ist eine Vertrauensperson fiir den Endkunden und die
Nachfrage nach Sachwertanlagen ist bereits
vorhanden. Mit dem Beginn der Verarbeitung
von Osmium in ihren Schmucksticken, lag
es fur sie auf der Hand, die Sachwertanlage
ebenfalls vorzustellen. Bestatigung erfuhr sie
von den ersten Kunden, die sie mitdem Thema
konfrontierte. So begann die Vermittlertatig-
keit. Interessant sind auch die wirtschaft-
lichen Provisionen fir Grosshandelspartner
aus der Finanzwelt und Juweliere.

Miissen die Juweliere dafiir das Osmium
vorab bezahlen?

Jein. Wer Osmium als Inlay vorverarbeitet
fur Schmuckstiicke nutzen mochte, kauft
es vorab. Allerdings bieten wir flir Einsteiger
attraktive Startmodelle an. Wer Interesse
hat, kann sich direkt beim Osmium-Institut
informieren. Im Bereich der Sachwertanlagen
machen wir es den Juwelieren aber einfach
und haben einen fairen Ansatz: Sie erhalten
kostenfreie Kommissionsware, die sie ledig-
lich selbst versichern missen. Diese Vor-
gehensweise ist entscheidend, denn Osmium
muss der Kunde sehen, anfassen und er muss
den Zertifizierungscode OIC scannen konnen, um das volle Potenzial
zu erkennen. Wenn ein Kunde Interesse hat, kann der Juwelier ent-
weder eine neue Bestellung aufgeben oder die Kommissionsware
direkt verkaufen. In letzterem Fall stellen wir dann eine Rechnung ab-
zliglich seiner Provision, respektive seines Rabattes.

Scarlett Clauss

Hat das bisher den erhofften Erfolg gehabt?
Ja, definitiv. FUr viele Juweliere ist es ein attraktives Nebengeschaft
ohne grossen Mehraufwand. Sie kennen die Eigenschaften und
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Die internationale Os-Datenbank umfasst alle im Umlauf
befindlichen Stucke an kristallisiertem Osmium.

Vorteile wie die Unfélschbarkeit oder auch die Seltenheit von Osmium
ja bereits und kénnen es deshalb leicht auch ihren Kunden erklaren.
Das Gesprachsthema kommt haufig nattrlich auf, wenn man generell
Osmium als Schmuckmaterial vorstellt. Dann kauft der Kunde zusatz-
lich zum Schmucksttick noch eine Sachwertanlage, weil er das Thema
so spannend findet. Er selbst ist Teil des Zweitmarktes als Kaufer
von Schmuck und versteht den Gesamtmarkt. Osmium generiert
zusatzlichen Umsatz. Ein weiterer Vorteil ist die Onlinelistung und
Bewerbung aller Partnerjuweliere: Kunden, die Osmium sehen oder
kaufen mochten, werden gezielt zu diesen Geschaften geleitet.

Wie schwer ist es, mitzumachen? Ist eine be-
sondere Ausbildung erforderlich?

Juweliere, die bereits Edelsteine fassen, konnen
Osmium problemlos verarbeiten. Es gibt einige
spezifische Verarbeitungshinweise, die wir in
kostenfreien, kurzen Trainings vermitteln und
auch als Dokument zur Verfligung stellen. Fur
die Sachwertanlage gibt es ein kostenloses On-
line-Training, das etwa zwei Stunden dauert.
Danach erhélt man einen Partner-Account, tber
den man rabattiert einkaufen oder provisions-
basiert vermitteln kann. Die Einschreibung als
Partner ist mit keinerlei Verpflichtungen ver-
bunden. Juweliere kdnnen also risikofrei testen,
wie Osmium bei ihren Kunden ankommt. Unter-
stitzung in Form von Werbematerial, Flyern,
Borschiren oder Artikeln erhalten sie kostenfrei
von uns.

Warum nun in die Schweiz mit diesem neuen
Ansatz?

Osmium kehrt sozusagen nach Hause zurlick.
Die Kristallisation von Osmium findet in der
Schweiz statt, bevor es zur Zertifizierung nach
Deutschland transportiert wird. In gewisser Weise ist es also eine
Ruickkehr zu den Wurzeln. Die Schweiz steht weltweit flir Innovation,
héchste Handwerkskunst und Prazision — perfekte Voraussetzungen,
um Osmium noch weiter in den Markt zu bringen, denn bisher war der
schweizerische Hauptfokus die Zusammenarbeit mit den Marken der
Uhrenindustrie. In tiber 40 Landern ist Osmium bereits als Schmuck-
und Sachwertanlage in Verwendung, doch gerade der Schweizer
Markt bietet mit seiner Kaufkraft noch viel Potenzial. Wenn nicht hier,
wo dann? red.
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